Ekonomika preduzeća II god FPM

Kolokvijum II - pitanja 
1.Navedite osnovne oblike sistema kompezacija u preduzeću?

2.Pojasnite metod analitičke procjene poslova (APP metod) i metod evaluacije prema godinama radnog staža? 

3.Odredite vrste kompenzacionih programa u preduzeću (označite tačne odgovore):

a) Samostalni i zajednički

b) Osnovni i pomoćni 

c) Individualni i grupni

d) Kratkoročni i dugoročni

e) Kompenzacioni programi za vlasnike i stejkholdere

f) Kompenzacioni programi za menadžere i ostale zaposlene

4.Navedite vrste grupnih kompenzacionih programa?

5.šta čini kompenzacioni paket za menadžere insajdere i menadžere outsajdere?

6.Koji su mogući tipovi i načini isplate stimulativnih kompenzacija za menadžere?

7.Definišite pojam troškova?

8.Definišite pojam fiksnih i varijabilnih troškova? Navedite osnovne vrste fiksnih i varijabilnih troškova?

9.Koji su troškovi relevantni, a koji irelevannti?

10.Šta je amortizacija? 

11.Pojasnite pojam troškova u užem i širem smislu?

12.U čemu je značaj podjele troškova na stvarne i planirane?

13.Navedite bitna obilježaj proizvoda kao rezultata rada preduzeća?

14.Koje su ključne planske odluke strategije proizvoda?

15.Navedite i kratko obrazložite osnovne zahtjeve za ostvarenje ciljnog kvalieta proizvoda? 

16.Navedite i pojasnite osnovne načine mjerenja i iskazivanja proizvoda
17.Koji su osnovni pristupi u ostvarenju dimenzije ekološkog proizvoda? Kratko pojasnite osnovne pristupe?

18.Kratko pojasnite koncept životnog ciklusa proizvoda u asortimanu preduzeća?

19.Navedite značajne aspekte analize proizvoda?

20.Navedite osnovne elemente poslovih prihoda? 
21.Pojasnite prihod kao perfomansu poslovanja preduzeća?

22.Pojasnite metodološku problematiku izražavanja prodaje u fizičkim jedinicama? 

23.Pojasnite metodološku problematiku izražavanja prodaje prihodom od prodaje? 

24.Definišite pojam tržišnog učešćae kao poslovne perfomanse? Kako se može izraziti tržišno učešće preduzeća?

25.Definišite pojam tržišnog potencijala? Kako se može izraziti trišni potencijal?  

26.Navedite vrste finansijskih prihoda?

27.Objasnite raspodjelu prihoda preduzeća?    

28.Ključne determinante ostvarivanja prihoda od prodaje su (označite tačne odgovore):

a) Želje potrošača
b) Nivo konkurencije
c) Obim prodaje

d)  Prodajne cijene 
